
激変する経営環境を後継者とともに乗り越えるため、コロナ時代の次の一手のヒントとなる
販路開拓策と身近で具体的な事業承継の事例紹介による事業承継のポイントを解説します。
後継者や後継者候補の方と、ぜひ一緒にご参加ください。
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切り離さずにご送付ください。

令和3年　　 月　　 日

受講料 無 料

町田商工会議所　多摩ビジネスサポートセンター　FAX 042-732-3924
セミナー参加申込書

販路開拓・事業承継セミナーin町田
コロナ時代の次の一手を考える‼

3月10日令
和
3
年

ＺＯＯＭを利用したオンライン講座です。
※インターネットに接続可能なパソコン・タブレット端末等が必要になります。

※ご記入いただいた情報は、当セミナーに関する連絡・記録のために使用いたします。また、当所からの各種情報提供に使用する場合があります。

※インターネット接続のための
　通信料は受講者負担となります。

14：00～16：00

【共催】　町田商工会議所・町田市事業承継推進ネットワーク
（町田市、多摩ビジネスサポートセンター、町田新産業創造センター、きらぼし銀行町田支店、西武信用金庫町田支店、みずほ銀行町田支店、山梨中央銀行町田支店、横浜銀行町田支店、
東京都多摩地域事業引継ぎ支援センター、東京都よろず支援拠点、多摩信用金庫価値創造事業部、城南信用金庫事業承継支援部、日本政策金融公庫八王子支店国民生活事業）

申込方法
①右記QRコード又はＵＲＬ（http://t-bsc.jp）からＷＥＢ申込み
②以下の申込事項を記入し、多摩ビジネスサポートセンター宛にＦＡＸ（０４２－７３２－３９２４）
③多摩ビジネスサポートセンター（０４２－７３２－３９２０）又は
　町田市経済観光部産業政策課（０４２－7２４－３２９６）宛に電話

WEB申込は
こちら

　※開催日の数日前までに当日のＺＯＯＭミーティングのURLアドレスをお知らせいたします。

UNICOコンサルティング 代表　小峯 孝実 氏講　師　

講　師　有限会社 酒舗まさるや 代表取締役社長 園部 　将 氏

コーディネーター：多摩ビジネスサポートセンター 猿山 康継 氏

経験者が語る。「ウチは こんな感じで承継しました！」2

コロナ時代の販路開拓のポイント1

取 締 役 会 長 園部 松男 氏

水



〒

【差出人・返還先】
DM SOLUTIONS
　　 Co.,Ltd
192-0064 東京都
八王子市田町1-5

料 金 後 納

ゆうメール

〒194-0013 東京都町田市原町田 3-3-22 町田商工会議所内
042-732-3920 FAX：042-732-3924電話：

Mail：in fo@t-bsc . jp HP：http ://www.t-bsc.jp

「多摩ビジネスサポートセンター」とは？

魅力的な特徴はなにか？

どのような事業所が利用できるのか？

どのような「困り事」で利用できるのか？

「多摩ビジネスサポートセンター」は、東京都の補助金で運営されてい
る経営支援拠点です。町田市をはじめ多摩全域で活動しています。
（奥多摩町まで支援を伸ばしています）事務所は、町田商工会議所内
に設置しました。

個人・法人を問わず、多摩地域の 「少人数で経営されているお店や
会社」（小規模事業者）です。大きな会社は残念ながら利用できません。

「売上を上げたい！」・「生産管理ができていない！」・「事業承継が
問題だ‼」 など、いろいろな経営者の困り事に対応。まずは、
多摩ビジネスサポー トセンターをご利用ください。

専属のコーディネーターが事業所へ訪問します。きめ細かく経営者
と面談し、ヒアリングを行い、優先して解決する経営課題を明確に
して、専門家を派遣します。「専門家派遣」は最大で12回まで無料
で利用できます。経営者は専門家からのアドバイスや提案を無料で
受けられ、金融機関担当者は担当事業所のブラッシュアップを専門
家に任せられるという点が双方にとって魅力です。

多摩BSCの経営支援

※専門家派遣はタブレット端末やモバイルルーターの貸出によりパソコンやウェブ環境が無くても対応可能です。ご相談ください。

・ターゲットを明確にする ・コスト管理
・ブランドカを高める 

販路開拓

・現状のフロー分析 ・抜本的な改善策
・実行の障害対策

生産やサービスの効率UP

・承継計画の作成 ・継承者の選び方
・引き継げる体制づくり ・継承者の教育

事業承継

・新分野への進出計画 ・新分野の模索
・社内の体制づくり

第二創業

・やる気などの動機づけ ・採用計画・対策
・教育スケジュールの立て方

人材育成

・利益の出る商品 ・商品の見せ方
・新商品の開発方法

売れる商品

新型コロナウイルス感染拡大を防止するため
ウェブ会議システム（ZOOM等）を利用して、
非対面での専門家派遣にも対応できます。


